Kampf um
Kostenwahrheit

Gedanken zum ,ITA / VOLATIUM-Vergleich,
Seite 10

Was fiir ein Anlauf! Uber Jahrzehnte sollten die Versicher-
ten garnicht wissen, wie sich ihre Altervorsorge genau
rechnet. Und die ganz groBe Mehrheit der Vermittler hat-
te Uberhaupt kein Interesse an diesem Thema. Warum ein
Verkaufshindernis schaffen, wenn doch im BewuBtsein
des Kaufers keines ist?

Und nun, nach Millionen von Versicherungsverkdufen
setzt, vom Gesetzgeber erzwungen, das Nachdenken
dariber ein, wie genau (ehrlich) denn nun der Kunde in-
formiert werden sollte.

Am Ende wird totale Transparenz stehen. Auf den Umwe-
gen zu diesem fir den Kunden so wertvollen Gut werden
wir noch etliche Grabenkdmpfe erleben. Kostenwahrheit
ist immer auch Renditewahrheit.

Kein Wunder, dass vor diesem Hintergrund auch unter der
Gurtellinie operiert wird: von allen Beteiligten.

Der Makler kann die grundsétzliche Richtung nur begri-
Ben. Erstmals in der Geschichte der Versicherungswirt-
schaft wird er seinen Kunden nahezu reinen Wein ein-

schenken kdnnen. Erstmals!

Editorial Operation beim
Spezialisten?

Mit den stationdren Tarifen CSS.clinic
und CSS.clinic2 sichern sich Thre Kunden
groflartige Leistungen fur ein Beitragli.

\[ med'\z'm'\scher
g fur yersicherte

= Gesondert berechnete drztliche Leistung
ohne Begrenzung auf die Hochstsitze
(inklusive Vor- und Nachuntersuchungen)

m Freie Krankenhauswahl inklusive
Erstattung der Mehrkosten

® Transportkosten zum Krankenhaus
und zuriick

= Unterbringung im 1- oder 2-Bettzimmer

= Rooming-In (Unterbringung und Ver-
pflegung einer Begleitperson bei Aufnahme
eines Kindes)

= Kurtagegeld fiir Kinder

Herzlichst = Ambulante Operationen inklusive Fahrt-
Ilhr und Ubernachtungskosten
. Weitere Leistungen und Informationen
VG O f Q.:—G‘Z_\ unter www.cssversicherung.com
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