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Wiederholungstater Berufsunfahigkeit

Alte Leipziger verdrangt Nirnberger: So das Ergebnis der vierteljahrlichen Makler-
befragung von BBG Betriebsberatungs GmbH und Smartcompagnie GmbH. An
dieser Online-Befragung flir Asscompact Trends 11/2010 nahmen 853 Makler und
Mehrfachagenten teil. Der Vergleich zur Voruntersuchung dokumentiert etliche Ver-
anderungen.
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hort zum System des Turboverkaufs.
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selten solange gehalten, bis sie die
Ausbildung tatsachlich absolviert ha-
ben. Die tagliche Verkaufspraxis ist
der Filter daftir, ob sich weiterer Zeit /
Ausbildungsaufwand fur den ,Jung-
Strukki“ lohnt.

Gebundene Vertriebe, die unter dem
Haftungsdach eines Versicherers ste-
hen, fahren also so fort wie ,,friiher.
In die EU-Vermittlerrichtlinie wurde
vorrangig dank deutscher Interventi-

Condor verbesserte sich von Platz 16 auf den zehnten Rang. Die Dialog konnte im
Rahmen der vergangenen vier Untersuchungen vom elften tber den neunten auf
den aktuell sechsten Rang springen. Ebenfalls signifikant: die Axa Lebensversiche-
rung AG fiel vom einstmals sechsten Rang Uber den zehnten und elften Platz auf
den jetzt zwolften Platz.
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gezielten MiBbrauch entsprechend verspriiht, ohne jedoch zu oberflachlich | wirdigkeit. Die GDV-Kampagne konnte
zu sein. Und: Der Autor setzt die bekann- in nahezu jeder Kategorie den Hochst-

restriktiv ausfallen. Die Protagonisten
dieses unriihmlichen Spiels werden
dann wie immer aus allen Wolken

te Formel ,,Ein Bild sagt mehr als 1000 wert verbuchen. Im Rahmen der TV-Wer-
Worte* gekonnt ein, um seine AnstoBe bung stehen bei den Einzelgesellschaften

fallen und den Verlust von ,zehntau- gezielt zu unterstitzen. des Marktes die Hauser Advocard, VHV,

senden® Arbeitsplatzen beschwéren. ADAC und Roland Rechtsschutz an er-
Steffen, Ritter: Ritters 10 x 10 flr ster Stelle in der Wahrnehmung durch den

“Gewerblich als Versicherungsvermittler Finanzdienstleister und Versicherungs- Verbraucher. Sehr schwach kommen die

darf nur tatig werden, wer eine Erlaubnis vermittler, 100 Fragen, 100 Antworten, Werbeanstrengungen von Talanx, AWD

seiner zustéandigen Industrie- und Handels- ] .. . ..

kammer (IHK) nach Paragraf 34d Gewer- 100 Bilder fir Ihren unternehmerischen und Ergo riiber.

beordnung besitzt oder hiervon auf Antrag Erfolg, 243 Seiten Din A 4, *Studie ,,Adtracker Assekuranz*

D VL Gl Sl I ISBN 978-3-8349-2352-3, 42,95 Euro. www.psychonomics.de

8 | Risiko & Vorsorge 3-2010

mikess- fotolia



Info

B FLV-Updates 2009

Bereits zum 16. Mal untersuchte Towers Riester: Versicherer vorn

Watson die Gesamtentwicklung fonds- Die Zahl der Riester-Vertrage ist zum 31. Méarz auf 13,63 Millionen gestiegen. Bei
gebundener Rentenversicherungen (FRV) den Wohn-Riester-Vertrédgen gibt es zudem erneut Zuwéchse; so die Quartalszahlen
inklusive Riester- und Basisrenten-Pro- des Bundesministeriums fir Arbeit und Soziales (BMAS). In den ersten drei Mona-
dukten sowie fondsgebundener Lebens- ten 2010 schlossen 377.000 Birger einen neuen Riester-Vertrag. Diese Zahl doku-
versicherungen (FLV). Der Absatz von mentiert den héchsten Neuzugang seit Ende 2008.

Produkten auf Fondsbasis war demnach

in 2009 stark rdicklaufig. Fondsgebun- 700 Riester-Neuzugang (in 1.000 Policen)

dene Produkte gegen laufenden Beitrag
verzeichneten ein Minus von -33 Prozent.
Einmalbeitragsprodukte gaben um -40
Prozent nach. Der Anteil von Fonds-Pro-
dukten am Gesamtmarkt Leben fiel ent-
sprechend auf den tiefsten Stand seit 377
2008. Dieser Absatzriickgang betrifft alle 360
fondsgebundenen Produktlinien. 275
»FLV-Updates 2009“ - Unternehmens- 220
beratung Towers Watson

www.towerswatson.com/germany/

250
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Industrieversicherungs-Kongress

Das DVS Symposion 2010 wird vom
7.-9. September 2010 in Miinchen aus-
gerichtet. www.dvs-schutzverband.de

Versicherer: 242.000 Neuvertrage, Wohn-Riester: 64.000 Neuvertréage,
Fondssparplane: 50.000 Neuvertrdge, Banksparplédne: 22.000 Neuvertrage

www.bmas.bund.de

Grofle Spriinge ...

... grofe Freiheit Neu: Congenial] riester garant

Die fondsgebundene Riester-Rente
fiir grofe Spriinge

Garantie und hohe Renditechance vereint

Vorteil dynamischer Wertsicherungs-
mechanismus

GroBe Fondsauswahl

HOchstmogliche Freiheit bei Anderung der
Garantiehdhe

Flexible Beitragszahlung

Top Service: Jahrliche Standmitteilung mit
Zulagen-Check-up

CONDOR

Jetzt informieren! www.condor-versicherungsgruppe.de VERSICHERUNGSGRUPPE



