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AUS- UND WEITERBILDUNG

Trotz der ausgesprochenen Komplexität
wurde der Lehrgang so organisiert, dass er
in nur achtzehn Monaten berufsbegleitend
und ohne geschäftliche Beeinträchtigungen
durchlaufen werden kann. Konzentrierte
Selbststudienanteile und kompakte, prü-
fungsvorbereitende Präsenzrepetitorien be-
reiten auf sechs Teilprüfungen vor, die nach
jedem Lehrgangsquartal einzeln abgelegt
werden können. Der Abschluss Certified
Insurance Broker (iofc) wird vom Institute of
Financial Consulting IOFC an der Privaten
Hanseuniversität, Rostock, verliehen.    

Der Lehrgang richtet sich an selbständige
Versicherungsmakler und deren Mitarbeiter
sowie an Mehrfachagenten und Aus-
schließlichkeitsvermittler, die in die Makler-
tätigkeit einsteigen wollen. Ebenso ist der
Lehrgang für Bankfachleute geeignet, die
sich in ihrer Beratung auf das Versiche-
rungssegment spezialisiert haben.

Lehrgangsstart ist – wie bei TUTOR üblich
– zu jedem Quartalsersten, also aktuell zum
01.01.2007, möglich. Die Lehrgangskosten be-
tragen 2.500 Euro zzgl. 90 Euro Einschrei-
begebühr inkl. gesetzlicher MWSt. Alternativ
können die Lehrgangskosten auch in 18 mo-
natlichen Raten zu je 160 Euro gezahlt werden.
Alle relevanten Unterlagen können über die
Website www.tutor.de abgerufen oder unter
Tel.: 04321/ 9846-0 bestellt werden.

Mit einem Rahmenstoffplan, der das her-
gibt, was gute Makler von einem Lehrgang
erwarten, wirbt der Ausbildungsanbieter
TUTOR für seinen „Certified Insurance
Broker“ (CIB) Lehrgang. Das Angebot ist
umfassender, praxisorientierter und auch
etwas günstiger als ähnliche Makler-Spezial-
angebote. TUTOR spricht den erfahrenen
Versicherungsmakler an, der seine Mit-
arbeiter konkret für das Firmenkundenge-
schäft in Verbindung mit dem entsprechend
erforderlichem Risikomanagement quali-
fizieren will. 

Risikoanalyse und -management, Deckungs-
konzepte, Maklerhaftung: Der neue Lehr-
gang bietet das Fachwissen, dass ein
moderner Versicherungsmakler heute für
sein Geschäft benötigt. 

Dem Umstand, dass viele Makler sich ent-
weder auf Personen- oder auf Gewerbe-
versicherungen spezialisieren, wurde da-
durch Rechnung getragen, dass beide
Themen alternativ als Wahlpflichtthemen
angeboten werden. 

Darüber hinaus werden rechtliche, wirt-
schaftliche und organisatorische Grundlagen
des Maklerberufes behandelt.

Praxisnähe wird u.a. durch Themen wie
zielgruppengerechte Beratungs- und Ver-
triebskompetenz unterstrichen.

Kein Massenlehrgang
„Certified Insurance Broker“ für Versicherungsmakler

Neu: Versicherer gründen 
Deutsche Makler Akademie

Zur Aus- und Weiterbildung unabhängiger
Assekuranz- und Finanzvermittler wurde
Anfang Dezember das bundesweit tätige,
gemeinnütziges Bildungsinstitut Deutsche
Makler Akademie gegründet. 

Initialzünder für diesen Schritt war die
EU-Vermittlerrichtlinie. Erstaunlich, dass
nicht schon Jahre zuvor, ohne äußeren
Druck, ein solches Qualifizierungsinstru-
ment etabliert wurde.

Die Gesellschafter der Deutsche Makler
Akademie GmbH
• Allianz Lebensversicherung
• Barmenia Krankenversicherung
• bbg Betriebsberatungs GmbH
• Canada Life
• Continentale Krankenversicherung
• Ideal Versicherung
• Standard Life
• Stuttgarter Versicherung
• Swiss Life
• VHV Allgemeine Versicherung
• Volkswohl Bund
• WüBa

Aus Sicht der Deutsche Makler Akademie
müssen rund 12.000 ungebundene Ver-
mittler in den nächsten beiden Jahren den
so genannten Sachkundenachweis er-
bringen. Für diese Vorbereitungskurse
auf die IHK-Prüfung zum Versiche-
rungsfachmann/-frau wird eine Koope-
ration mit der Deutsche Versicherungs-
akademie (DVA) angestrebt. Als weiteres
Betätigungsfeld nennt die Akademie ein
Weiterbildungsangebot, welches ab An-
fang 2007 zur Verfügung stehen soll. Zu
fairen Preisen will man einen Baustein zur
systematischen Weiterbildung unab-
hängiger Vermittler bieten.

Der im Oktober 2006 gegründete För-
derverein „Deutsche Makler Akademie
e.V.“ vereint bisher 30 Gesellschaften
aus der Finanzdienstleistungsbranche
sowie Interessensverbände der unge-
bundenen Vermittler. Mit ihrem Förder-
beitrag legen sie die Basis der finanziellen
Trägerschaft der Deutsche Makler Aka-
demie. Rolf H. Louis, unumstrittene Inte-
grationsfigur der Maklerlandschaft, fun-
giert als Vorsitzenden des Aufsichtsrates
der Deutsche Makler Akademie. 
Kontakt: Markus Drews
info@smartcompagnie.de


