
Das Magazin für den qualifizierten 

Versicherungsmakler
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Rating: Funktionsinvalidität I Unfall I Hausrat I Wohngebäude I Privathaftpflicht I Tierhalter I Pflege 

Umfassendes Know-how für Spitzenmakler

Unfall-Renten: Richtig beraten!

A  Serien
• Krankentagegeld Teil 2
• Kinder-Invalidität Teil 2

A  Rating
Funktionsinvaliditätsversicherung 
als Sachversicherung

A  Interviews
CARDEA.life
Concordia
Friends Provident

ng: Funktionsinvaliditä

11. Jahrgang
Ausgabe 4-2012

4,90 Euro
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Risiko & Vorsorge

A  InterRisk
Worauf ein Makler bei der Absicherung
der Invalidität achten sollte!

Ein Tipp: 
Was man gemein-
sam erarbeitet, 
zahlt sich auch 
für alle aus.

So individuell wie die Branchen Ihrer Kunden – die Allianz BranchenLösungen. 

Ob individuelle Konzepte oder umfassende Servicepakete – die Allianz ist als führender Versicherer in der betrieblichen Alters-
versorgung immer ein starker und kompetenter Partner. Wir bieten Ihren Kunden in Unternehmen und Verbänden jeder Größe 
branchengerechte und maßgeschneiderte Lösungen für Arbeitgeber und Arbeitnehmer. Weitere Informationen erhalten Sie 
von Ihrem Maklerbetreuer oder unter https://makler.allianz.de 

Mario Granzer – Allianz Maklerbetreuer




