
Der Maklerservice der Allianz: persönlich, schnell und kompetent. 

Weil jeder anders ist und andere Anforderungen hat, brauchen Sie einen Partner, der Ihnen vor allem eines bietet: Zeit. 
Zeit, auf Sie einzugehen und Ihre Anliegen flexibel und individuell umzusetzen. Einen, bei dem Sie nicht einer von vielen 
sind, sondern bei dem viele für Sie da sind. Bei der Allianz steht hinter jedem Maklerbetreuer ein starkes Team, damit wir 
Ihnen jederzeit schnell und kompetent Lösungen bieten können. Erfahren Sie mehr über die Produkte und Services der 
Allianz Versicherungs-AG bei Ihrem Maklerbetreuer oder unter www.makler.allianz.de

Stephan Leitner – Allianz Maklerbetreuer (Sach)
Julia Halli – Allianz Maklerbetreuerin Vertriebsunterstützung (Sach)
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