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Der Generationen-Versicherer

CARE – die neue 
Produktlinie

Maklerservice: 089/5152-2628
maklerservice@muenchener-verein.de

Neu ab 01.03.2009

BONUS CARE-B für

Beihilfeberechtigte

Das leistungsstarke Portfolio in der 
Krankenversicherung

Gesundheitsvorsorge mit System
Bedingungen nochmals verbessert
Erfolgreich im Bilanztest von MORGEN & MORGEN
Wahl mit/ohne Selbstbehalt
Anpassungen des Versicherungsschutzes 
in jeder Lebensphase
OPTI SELECT – Optionstarif für den Wechsel 
in jeden MV-Volltarif

Drei Stufen zur Auswahl – 
je nach Kundenprofil

BONUS CARE CLASSIC
für Einsteiger und Preisbewusste
BONUS CARE ADVANCE/ADVANCE Plus
für anspruchsvollere Kunden
EXCELLENT
für höchste Ansprüche

Nutzen Sie unser TOP-Konzept für Ihren 
Erfolg. Sprechen Sie mit uns!
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