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Zünden Sie den Turbo für 
Ihren Verkaufserfolg

Wie überzeugen Sie Ihre Kunden, dass fondsgebundene Produkte 

in Krisenzeiten die richtige Wahl sind? Ganz klar – mit der neuen 

Premium-Produktgeneration für die betriebliche, staatlich geförderte 

und private Altersvorsorge. Das einzigartige Garantiekonzept eröffnet 

neue Erfolgs- und Sicherheitsdimensionen. Für Sie und Ihre Kunden!

 Der Zurich Maklerservice. Wir tun mehr für Ihren Erfolg.

Die neue Altersvorsorge-
Dimension „Premium“
c  Einzigartig mit täglicher, individueller Optimierung 

jedes einzelnen Kundenkontos

c  Ein Garantiemodell für eine sichere Anlage bei 
höchstmöglicher Rendite (I-CPPI)

c  Von starken Partnern mit langjähriger Erfahrung

c  Innovativstes Modell am Markt

Mit Sicherheit krisenfest:

Unsere Premium-Partner:

Betriebliche 
Altersversorgung mit

bAV Direktgarant Premium – 
ideal als Kollektivrahmen-

vertrag bereits ab fünf 
Personen

www.maklerweb.de

A   Harter Rentenfaktor
Nur Vorteile?

A   Neues Rating
Stationäre Krankenzusatzversicherungen

Profilieren Sie sich!

Dread Disease

Geschäft 2010

Gute Chancen 
in der bAV

A   Interview
 Friends Provident
InterRisk
Münchener Verein
Skandia
Standard Life
Stuttgarter
Zurich Gruppe

Risiko & Vorsorge

InterRiskInterRisk
Bester Makler-Versicherer 2009

Höchste Zuverlässigkeit in Qualität & Service

Vienna Insurance Group

A   Jahres-Sieger 2009

Rating: Hausrat I Unfall I Stationäre Krankenzusatzversicherungen I Tierhalter I Dachfonds I Investmentfonds

Risiko & Vorsorge
9. Jahrgang
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4,90 Euro
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