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Wir konzentrieren 
uns für Sie  
ganz auf unsere 
Kernkompetenzen!

Das Ergebnis: AVANA IndexTrend  
Europa Dynamic (WKN A0RGWT)

„  Das innovativste Fondskonzept 
des deutschsprachigen Fonds-
marktes 2010“*

AVANA IndexTrend Emerging 
Markets and Cash (WKN A0RGWP)

AVANA IndexTrend Commodities 
and Cash (WKN A0RGWS)

AVANA IndexTrend Europa  
Control (WKN A0RGWU)

Außerdem als eigene Anteils-
klasse für den VDH erhältlich:

AVANA Invest. 
Aktives Management  
mit ETFs/ETCs und  
Risikomanagement.

Mehr Informationen unter:  
www.avanainvest.com

Der Gesamtverband der Deutschen Versicherungswirtschaft e.V. (GDV) 
hat am 18.11.2010 einen Verhaltenskodex für den Vertrieb von Versiche-
rungsprodukten vorgestellt, dem sich seine Mitgliedsunternehmen freiwil-
lig unterwerfen sollen. Hierzu GDV-Präsident Rolf-Peter Hoenen:  

„Der Verhaltenskodex ist eine Selbstverpflichtung der Branche. Darin 
sprechen wir an, dass es Vertriebspraktiken gibt, die nicht in Ordnung 
sind. Wir sagen aber auch – und das halte ich für entscheidend – dass wir 
diese Themen angehen wollen. Weil es uns mit diesem Anliegen ernst ist, 
haben wir unsere Unternehmen aufgefordert, dem Kodex beizutreten. Das 
ist selbstverständlich freiwillig. Und auch Ihnen ist bekannt, dass freiwil-
lige Selbstverpflichtungen nicht mit Sanktionen belegt sein können. 

Aber jeder Versicherer, der dem Kodex beitritt, soll auf unserer Home-
page aufgeführt werden. Damit wird sich das Unternehmen in seinem 
Handeln künftig auch öffentlich an den vereinbarten Leitlinien messen 
lassen müssen – von seinen Kunden, Verbraucherschützern und allen 
anderen Inter essierten. Somit liegt es doch nicht zuletzt auch in Ihrer 
Hand, der Presse, darauf hinzuweisen, wenn Unternehmenspraktiken 
nicht mit den Kodexgrundsätzen übereinstimmen.“

Zeigt hier die provisionsgesteuerte Versicherungswirtschaft nach vielen 
Jahrzehnten ungehemmter Stückzahlenproduktion mittels unqualifizierter 
„Arbeitskräfte“ erstmals echte Selbsterkenntnis, Moral und gesellschaft-
liche Verpflichtung? Nein, man sammelt Namen auf einer Homepage und 
bittet dann die Presse um Schützenhilfe.

Ein wahrhaft starker Verband! Stellt man daneben beispielhaft die Hürden, 
die heute ein Honorarberater zu nehmen hat, der dem noch jungen Be-
rufsverband Deutscher Honorarberater e.V. beitreten will, dann wird noch 
deutlicher offenbar, wo heute im deutschen Vorsorgemarkt die Kunden-
interessen glaubhaft vertreten werden.

Herzlichst,
Ihr

Klaus Barde
Herausgeber

Editorial Honorarberatung

5Honorarberatung 3/2010

Dummdreiste 
Peinlichkeit

HB3-2010_innen.indd   5HB3-2010_innen.indd   5 03.12.2010   13:30:44 Uhr03.12.2010   13:30:44 Uhr


