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Sie brauchen wasserdichte Argumente? Wir haben eine 

intelligente Lösung für Sie. Zum Beispiel unsere Berufs-

unfähigkeitsversicherung mit Tele-Underwriting: Damit 

bleibt für Sie das Ausfüllen einer Flut an Formularen 

aus. Die Gesundheitsfragen stellen wir Ihrem Kunden 

ganz einfach und diskret am Telefon.

Mit Leichtigkeit gestalten Sie so die optimale Vorsorge 

für Ihre Kunden – unkompliziert und innovativ.

Neugierig geworden? Dann fordern Sie gleich unseren 

kostenlosen BU-Guide an unter

www.bu-fuer-junge-kunden.de

Delta Lloyd Lebensversicherung AG  
Telefon 0611 – 7 73 27 00 

Leicht gemacht
mit der BU von Delta Lloyd

Rund ein Jahr nach ihrem Geschäftsstart beginnt die AVANA 
Invest GmbH demnächst eine Kooperation mit dem Verbund 
Deutscher Honorarberater (VDH). Im Rahmen dieser Koo-
peration soll für alle Produkte eine eigene und exklusive 
Anlageklasse VDH aufgelegt werden. Aufgabeaufschlag und 
Vertriebsprovisionen entfallen dabei vollständig. 

Die Anlagestrategien des 
Münchener Unterneh-
mens, an dessen Spitze 
die ETF-Pioniere Götz J. 
Kirchhoff und Thomas 
W. Uhlmann stehen, ba-
sieren auf ETFs verbun-
den mit einem strikten 
Risikomanagement. Mit-
telpunkt des regelbasier-
ten Investmentprozesses 

ist das AVANA Trendfolgesystem, dessen Anwendung ein strik-
tes Risikomanagement ermöglicht. Mit Hilfe des Trendfolgesy-
stems steuert AVANA Investitionsquoten von Null bis Hundert 
Prozent. Das Investitionsrisiko wird damit auf höchst transpa-
rente Weise begrenzt.

Die Produktpalette des Hauses umfasst aktuell eine europä-
ische Renten- sowie eine Aktien-ETF-Strategie. Letztere ist 
preisgekrönt. Für den AVANA IndexTrend Europa Dynamic 
(ISIN DE000A0RHDB9) wurde der ETF-Spezialist mit dem 
Feri EuroRating Award für „das innovativste Produkt des Jahres 
2010“ ausgezeichnet. 

Weitere Produkte mit den Anlageschwerpunkten Emerging 
Markets und Commodities befinden sich derzeit im Auflage-
prozess. Somit stehen Honorarberatern in Kürze vier verschie-
dene ETF basierte Anlagestrategien exklusiv über den VDH zur 
Verfügung. 

Für Fragen zu den einzelnen Produkten stehen Götz J. Kirch-
hoff und Thomas W. Uhlmann im Rahmen der Honorarberater-
Konferenz am 23. März 2010 in Frankfurt zur Verfügung.  
 www.avanainvest.com

ETF basierte Lösungen von AVANA Invest 
exklusiv für Honorarberater 

Götz J. Kirchhoff / Thomas W. Uhlmann 

A Asset-Klasse: Hedge Funds

Der Credit Suisse/Tremont Hedge-Fonds-Index 
verlor 2009 über 19 Prozent. Einzelne Strategien 
brachen um mehr als 40 Prozent ein. 2009 stieg der 
Index dann um 18,6 Prozent.

Der db x-trackers DB Hedge Fund Index ETF (ISIN LU0328476337) 
bietet sich für diese Asset-Klasse als breit diversifizierter Portfoli-
obaustein an. Ende 2009 überschritt das Produkt die Marke von 
1 Mrd. US-Dollar Volumen. Der ETF bildet direkt die Entwicklung 
des db Hedge-Fonds-Index ab. Dieser besteht aus über 30 ein-
zelnen Hedge-Fonds mit insgesamt fünf Anlagestrategien. Der 
über die Börse erhältliche ETF hat in 2009 rund zehn Prozent 
zulegen können. Stimmt die Rückrechnung, dann hätte sich hier 
das Minus in 2008 mit neun Prozent durchaus in Grenzen gehal-
ten. Laut einer Schätzung von Credit Suisse/Tremont müssen ei-
nige namhafte Hedge-Fonds ihren Anlegern insgesamt noch im-
mer rund 77 Milliarden Dollar zurückzahlen. Diese Gelder wur-
den während der Finanzkrise eingefroren, um weitere Verluste 
durch Notverkäufe zu verhindern. Mit einem ETF umgehen An-
leger diese Untiefen.  www.dbxtrackers.de
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