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Qualitypool

Qualitypool, der Dr. Klein Qualitats-
service fiir Finanzdienstleister, bietet
Vertrieben jeglicher Grofe individuell
zugeschnittene Unterstlitzung bei der
Vermittlung von Finanzierungen.

Vorteile fiir den Vermittler

¢ Die marktfiihrenden Banken
Deutschlands aus einer Hand.

* 18 erfolgreiche Produzenten.

* Beste Einkaufskonditionen, durch ge-
meinsamen Geldeinkauf aller Ver-
triebskanile der Dr. Klein & Co. AG.

e Individuelle Provisionsregelung
(anbieterabhingig bis drei Prozent).

o Stiickkostenmodell (entfillt bei der
ING-DiBa).

¢ Konsequente Marktbeobachtung
und Beziehungsmanagement zu
allen Top-Playern des deutschen
Finanzmarktes.

¢ Zugang zu EUROPACE, der flihren-
den automatisierten Plattform fur die
Vermittlung von Finanzierungen.

e Rechentools und Webfrontends fiir
den Internetauftritt der Qualitypool-
Partner.

e Professionelle und ztigige Abwick-
lung durch persénliche Ansprech-
partner
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Qualitypool - der ideale Finanzierungs-
partner fiir Honorar-Berater

Viele Einkaufsvorteile, Top-Konditionen so-
wie zligige, automatisierte Abwicklungen
erhalten freie Makler tiber Qualitypool,
dem Dr. Klein Qualititsservice fiir Finanz-
dienstleister. Individualitit und Partner-
schaft — das zahlt sich aus.

Der Wettbewerb in der privaten Immo-
bilienfinanzierung ist sptrbar harter ge-
worden. Wer als freier Berater auf diesem
Markt erfolgreich besteht, zeichnet sich
durch Beharrlichkeit und Kompetenz aus.
Einen Vorteil hat in diesem Markt derjeni-
ge, der seinen Kunden besonders attraktive
Konditionen und ein breites Produktspek-
trum anbieten kann. Beides bietet Honorar-
Beratern die Partnerschaft mit Qualitypool,
denn damit erhalten Vermittler und Berater
Zugriff auf EUROPACE, der fiihrenden inter-
netbasierten Plattform fir die Vermittlung
von Finanzierungen in Deutschland. Uber
EUROPACE steht das Produktportfolio aller
in Deutschland relevanten Top-Player zur
Verftigung. Ein wichtiger Schlisselfaktor
far wirklich unabhéngige Beratung. Zu-
satzlich begleitet die Plattform den Berater
in allen Phasen des Kundenkontaktes. Von
der Angebotserstellung bis hin zum Aus-
druck eines Darlehensvertrages.

Der starke Partner im Hintergrund

Nach aulen treten die Honorar-Berater
stets mit ihrem eigenen Maklerbtiro und ei-
genem Namen auf und bleiben jederzeit frei
in ihren Entscheidungen und Wahlmog-
lichkeiten. Qualitypool agiert als starker
Partner im Hintergrund. Die Unterstit-
zungsleistungen sind modular aufgebaut.
Auf Wunsch greifen Qualitypool-Partner auf
eine Rundum-Betreuung des Kunden zu-
riick, der davon allerdings nichts bemerkt.
Die Untersttitzung durch Qualitypool erfolgt
online und telefonisch, unsichtbar fir jeden
Aufenstehenden.

Von clever bis smart:

Freie Wahl bei der Unterstiitzung

In Zeiten von echten Handy- und Internet-
Flatrates bietet Qualitypool seine Leistungen
ebenfalls zu Flatrate-Preisen. Fiir die Uber-
prifung der eingereichten Finanzierungs-
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unterlagen und den Zugriff auf die EU-
ROPACE-Plattform wird dem Partner le-
diglich eine Pauschale in Rechnung ge-
stellt. Dieses Stiickkostenmodell bietet
dem Honorar-Berater eine verlassliche
Kalkulationsgrundlage.

Wer mehr Unterstiitzung wiinscht, etwa
die Erfassung der Finanzierungslosung in
EUROPACE und Unterstiitzung in der Be-
ratung des Kunden, greift auf das Modell
»Smart” zurtick. Hier partizipiert Quality-
pool moderat an der Zinsmarge, der Be-
rater behalt einen attraktiven Provisions-
spielraum. Die attraktiven und fairen Ab-
rechnungsmodelle von Qualitypool haben
sich bereits bestens bewédhrt und tragen
nicht unwesentlich zum Erfolg des Unter-
nehmens bei.

Qualitypool wiachst weiter — mit Erfolg
Seit seiner Griindung im Jahr 2003 ist
Qualitypool auf steilem Wachstumskurs.
Als 100%iges Tochterunternehmen von
Dr. Klein ist Qualitypool Teil einer starken
Gemeinschaft fir den Geldeinkauf, was
sich fir Kunden und Berater in Form von
Top-Konditionen auszahlt. Ein Konzept,
das bundesweit inzwischen mehr als
1.100 Vermittler und Berater tiberzeugt
hat, die mit Qualitypool zusammenarbei-
ten. Die Erfolgsstory des Unternehmens
wird auch im Jahr 2008 fortgesetzt. Um
seinen Partnern noch niher zu sein, er-
offnet Qualitypool regionale Vertretungen.
Den Auftakt bildet das Miinchener Biiro,
das in bester Lage seit dem 1.3. seinen Be-
trieb aufgenommen hat und von einer
Uberaus erfahrenen Partnerbetreuerin ge-
leitet wird. Weitere Filialen werden im
Laufe des Jahres in Frankfurt am Main,
Dusseldorf und Berlin eroffnet.

Fortsetzung siehe néchste Seite

Qualitypool GmbH

Muhlenbriicke 8

23552 Lubeck

Tel.: 0451-1408-666 (Finanzierungen)
Fax: 0451-1408-699
info@qualitypool.de
www.qualitypool.de

79



e s ey Produktpartner |

qualitypoo

Fortsetzung von Seite 79

Partner werden lohnt sich

Wer auf der Suche nach professionellem
Support fiir seine Finanzierungsvermitt-
lungen ist, sollte Kontakt zu Qualitypool
aufnehmen, denn hier erhalten Honorar-
Berater so viel professionelle Untersttit-
zung, wie sie wiinschen, und das zu ei-
nem fairen und attraktiven Preis.

Firr jeden Vermittler
das richtige Geschiftsmodell

Professional

ist ein Stlickkostenmodell fiir versierte
Baufinanzierer und Finanzprofis: Sie er-
halten Zugang zu EUROPACE, erfassen
dort alle Vorgange und lassen die Mach-
barkeit priifen, aber fiihren ihre Kun-
denberatung eigenstandig durch. Der
Qualitypool-Partner zahlt daftir eine ein-
heitliche Pauschale, profitiert aber von
Nettokonditionen und der vollen Bank-
provision (bis zu 3%) — und das umsatz-
steuerfrei.

Smart

ist das Margenbeteilungs-Modell fiir al-
le Vertriebsprofis, die nicht auf Baufi-
nanzierungen spezialisiert sind: Sie be-
kommen Zugang zu EUROPACE, wer-
den aber wéhrend der Abwicklung ihrer
Finanzanfragen umfassend betreut. Da-
fur erhdlt Qualitypool einen einmaligen
Margenanteil fir jede zustande gekom-
mene Finanzierung. Die Provision kann
der Makler firr jede Finanzanfrage frei
wahlen.

Spezial

bietet fiir groRere Finanzbetriebe indivi-
duelle Losungen, die sich ganz an den
Bedtirfnissen des Vertriebes orientieren.

Qualitypool GmbH

Muhlenbriicke 8

23552 Lubeck

Tel.: 0451-1408-666 (Finanzierungen)
Fax: 0451-1408-699
info@qualitypool.de
www.qualitypool.de
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Morgan Stanley

Roland Lang, Morgan Stanley

Morgan Stanley

Morgan Stanley, 1935 in New York ge-
griindet, ist ein global operierendes Fi-
nanzdienstleistungsunternehmen und ei-
ner der Marktfihrer in den Bereichen
Wertpapiere und Investment Manage-
ment. Das Unternehmen hat eine heraus-
ragende Position auf den Gebieten des In-
vestment Banking und des institutionellen
Handels.

Mitarbeiter des Unternehmens betreuen
Kunden in aller Welt einschliefSlich Unter-
nehmen, Regierungen, Institutionen und
Privatkunden aus mehr als 600 Btiros in 33
Landern.

Morgan Stanley ist gemessen an der Markt-
kapitalisierung eine der groften Invest-
mentbanken der Welt und nimmt in allen
wichtigen Geschéftsfeldern eine fiihrende
Position ein.

Morgan Stanley ist seit mehr als 20 Jahren
mit groRem Erfolg auf dem deutschen
Markt titig und hat seit 1987 eine
Niederlassung in Frankfurt und seit 2000
zusdtzlich ein Biro in Miinchen.

Morgan Stanley ist seit mehr als 20 Jahren
mit grofem Erfolg auf dem deutschen
Markt tatig. Seit 1987 mit einer Nieder-
lassung in Frankfurt und seit 2000 in
Minchen vertreten. In diesen beiden
Niederlassungen von Morgan Stanley in
Deutschland arbeiten zusammen mehr
als 400 Beschdftigte.

Fur weiterfiihrende Information tiber Mor-
gan Stanley gehen Sie bitte auf
www.MorganStanley.com

Morgan Stanley 1Q — Intelligentes Invest-
ment: Ab sofort kann jeder von diesem
Wissen und dem global aufgestellten Team
profitieren: Unter Morgan Stanley 1Q wer-
den diese Kompetenzen in Form von
strukturierten Produkten fir interessierte
Privatinvestoren, Banken und Anlagebe-
rater gebuindelt.

Morgan Stanley bietet ProduktlGsungen fuir
alle Rendite/Risikobedurfnisse. Einer der
Vorteile einer weltweit agierenden In-
vestmentbank ist die Abbildung vieler
Anlageklassen. So stehen nicht nur Aktien
im Vordergrund, sondern auch Produkte
auf andere Anlageklasse werden angebo-
ten, wie z.B. Rohstoffe, Renten und Alter-
native Investments. Ein weiterer Vorteil ist
die flexible Gestaltung von Auszahlungs-
profilen, sowie die Einbindung von Rese-
arch und Handelsideen.

Fur weiterfiihrende Information tiber Mor-
gan Stanley 1Q gehen Sie bitte auf
www.MorganStanleylQ.de

Morgan Stanley
Junghofstralle 13-15
60311 Frankfurt am Main
Tel.: 069-2166-0

Fax: 069-2166-2099
info@morganstanleyiq.de
www.morganstanleyiq.de
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