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Wir wissen,
dass gute Beratung
die Basis fiir Vertrauen und Erfolg ist.

Der Gesetzgeber fordert durch MiFid mehr Qualitit
und vor allem Transparenz. Ich denke es war daher richtig,
den VDH auf seinem Weg zu unterstiitzen. Das Modell der

Honorarberatung wird weiterhin Zuspruch finden und eine
immer grofSere Rolle spielen. Im Rahmen der MiFid werden
wir als Plattform eine noch deutlichere Transparenz ebenfalls
herstellen. Das gilt zum Beispiel auch fiir die Zahlungsstrome
etwaiger Provisionen. Hier ist der VDH klar im Vorteil
und wird sicherlich seinen Nutzen aus

dieser Entwicklung ziehen.

Die European Bank for Fund Services
(ebase) ist eine Full Service Plattform
fur Depot — Services und Depot — Out-
sourcing mit dem Status einer Wertpa-
pierhandelsbank. Sie gehort zu den
fihrenden B2B-Fondsplattformen in
Deutschland. Partner der ebase sind
Vertriebsorganisationen, Maklerpools,
Vermogensverwalter, Banken und Ver-
sicherungen sowie Fondsgesellschaf-
ten als Outsourcing-Partner und Pro-
duktanbieter. Derzeit werden fiir mehr
als 1,3 Millionen Anleger tber 14
Milliarden Euro betreut. Als Produkt-
partner beiten mehr als 220 Kapitalan-
lagegesellschaften tiber 6.500 Fonds
tber die ebase an.
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