
Editorial

Honorarberatung 2006

Jede Finanz-Beratung in Deutschland

startet mit dieser Lüge. Der Verkäufer

belügt dabei vor allem sich selbst. In der

Hoffung auf Provision vergeudet er sei-

ne Arbeitskraft mit Hunderten von er-

folglosen Terminen. Wer so arbeitet,

zahlt drauf. Täglich! 

Was ist das für ein Beruf, in dem man

sich bei seinem Kunden mit einer Stan-

dard-Lüge einschleichen muss? Hat

die Beratungskultur nicht mehr zu bie-

ten als das Diktat der Provision? Die

klare Antwort auf diese Frage heißt Ho-

norar-Beratung. Sie ist der Weg zu einer

absolut unabhängigen, hochqualifi-

zierten, kaufmännisch sinnvollen Be-

rufsausübung. 

Den Mut und die Fähigkeiten hierzu

haben bisher nur wenige: Es sind die

Besten des deutschen Finanzmarktes!

Sie finden sie in diesem ersten informa-

tiven Magazin zur Honorar-Beratung. 

Ihr

Klaus Barde
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„Meine Beratung für Sie 
ist natürlich umsonst.“ 
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Weitere Informationen erhalten Sie bei:

Fortis Investments, Telefon 08000-Fortis 

oder unter www.fortisfunds.com

Kaum zu glauben, aber wahr: Es gibt sie tatsächlich

noch, die attraktiven Anlagemöglichkeiten, nach 

denen viele Investoren so händeringend suchen. 

Eine dieser – zugegebenermaßen – seltenen Fälle

sind Convertible Bonds, für die das augenblickliche

Umfeld aus niedriger Volatilität, niedrigen Zinsen

und hohen Dividenden wie geschaffen ist.

(ISIN Code LU0128352480) von Fortis Investments

erschließen Sie sich aber nicht nur attraktive

Investmentchancen, Sie schützen sich außerdem 

vor Inflation und steigenden Zinsen. Grund hierfür

ist die hybride Struktur von Convertibles, die in der

Lage sind, die Auswirkungen von Zinsänderungen

zwischen ihrer Aktien- und ihrer Anleihekomponente

auszubalancieren.

Sichern Sie Ihrem Vermögen einen natürlichen 

Inflationsschutz. Entscheiden Sie sich für den 

FLF Bond Convertible Europe.

Mit dem FLF Bond Convertible Europe


